КОНТРАКТ N_________

НА ПОСТАВКУ ИНФОРМАЦИОННЫХ ПРОДУКТОВ И ПРЕДОСТАВЛЕНИЕ РЕКЛАМНЫХ УСЛУГ

для частных предприянимателей

ЗАО АГЕНТСТВО ДЕЛОВОЙ ИНФОРМАЦИИ “БИЗНЕС-КАРТА”, именуемое в дальнейшем "АГЕНТСТВО", в лице Генерального директора Юферева Олега Васильевича, действующего на основании Устава, с одной стороны, и  ________________________________________________________________________________, 

 именуемое в дальнейшем "ПОКУПАТЕЛЬ", в лице  _______________________________________________,

полностью Ф.И.О. руководителя _______________________________________________________________,

телефон/факс, E-mail и полный почтовый адрес 

действующего на основании _________, с другой стороны, заключили настоящий Контракт о нижеследующем.

1. ПРЕДМЕТ КОНТРАКТА

ПОКУПАТЕЛЬ принимает на себя обязанности: 

1.1. Реализация информационных продуктов: 

_____________________________________________________________________________

деловые справочники, базы данных на CD или на дискетах с защитным "ключом",

_____________________________________________________________________________

выборки предприятий из баз данных и подбор зарубежных партнеров

1.2. Предоставлять следующие услуги, оказываемых АГЕНТСТВОМ: 

_____________________________________________________________________________

размещение информации и рекламы в справочниках, базах данных и деловых журналах, распространение рекламных материалов клиентов на международных выставках

_____________________________________________________________________________

маркетинг, прямая почтовая рассылка, полиграфические и дизайнерские услуги

1.3. Дополнительные обязательства: 

_____________________________________________________________________________

сбор информации

2. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ СТОРОН

2.1. АГЕНТСТВО поставляет информационные продукты и предоставляет услуги на условиях скидок. Размер скидок зависит от объема и динамики продаж, способа доставки и представлен в разделе 3 (см. ниже). 

2.2. ПОКУПАТЕЛЬ обязан представлять АГЕНТСТВУ одновременно с оплатой за проданные информационные продукты накладную на справочники, информационные базы и т.п. по прилагаемой форме (приложение №1). При непредставлении накладной о продажах Агентство может снижать размер скидки или прекращать получение заказов до представления накладной. 

2.3. ПОКУПАТЕЛЬ оформляет заказ на информационные продукты и представляет накладные о продажах по телефону, факсу, электронной почте. 

2.4. АГЕНТСТВО обеспечивает ПОКУПАТЕЛЮ своевременную отправку заказываемых продуктов. 

2.5. АГЕНТСТВО может осуществлять рекламную поддержку ПОКУПАТЕЛЯ (после реализации испытательной партии, см. п. 3.1), которая заключается в следующем: 

— частичное финансирование участия ПОКУПАТЕЛЯ в выставках, ярмарках, конференциях в размере 50% стоимости рабочего места в течение 1 полугодия при обязательном предварительном согласовании с АГЕНТСТВОМ. ПОКУПАТЕЛЬ для расчета представляет оригиналы счетов, телефоны устроителей мероприятий, контактные лица; 

— частичное финансирование рекламы ПОКУПАТЕЛЯ в размере 50% стоимости ее размещения в местной прессе в течение 1 полугодия при предварительном согласовании с АГЕНТСТВОМ. ПОКУПАТЕЛЬ для расчета предоставляет оригиналы счетов, телефоны органа печати, контактные лица. АГЕНТСТВО оставляет за собой право проверять, вносить необходимые изменения в текст рекламы; 

— размещение телефонов/факса и адреса ПОКУПАТЕЛЯ в рекламных письмах в региональных почтовых рассылках и в справочниках; 

— подготовка цветных буклетов и листовок с указанием адресно-телефонных реквизитов ПОКУПАТЕЛЯ.

3. РАСЧЕТЫ СТОРОН

3.1. Первично информационные продукты предоставляются ПОКУПАТЕЛЮ на условиях предоплаты. После предоплаты на общую сумму не менее 3 тыс. руб. (можно накопительно) ПОКУПАТЕЛЬ получает продукцию по отпускной цене со скидкой 25% на справочники и 20% на CD. Размер скидки зависит от объемов реализации, отсутствия задолженности и стажа работы. При предоплате и при отсутствии долга размер скидки увеличивается на 5%. 

3.2. ПОКУПАТЕЛЬ осуществляет оплату полученной от АГЕНТСТВА продукции не позднее 90 (девяносто) дней с момента получения продукции, но не реже 1 раза в месяц (до 5-го числа) частично или за всю партию сразу. Разрешается иметь продукцию, не обеспеченную залогом, на сумму, не превышающую размер ежемесячной проплаты за последние 3 месяца. Если сумма заказа будет превышать размер разрешенного долга, то сумму превышения ПОКУПАТЕЛЬ должен предварительно оплатить. 

3.3. Расчеты по договору производятся в безналичной форме и наличными в центральном офисе. Частные предприниматели производят оплату только через банк. 

3.4. Стороны не реже одного раза в квартал либо по инициативе одной из сторон составляют акт выверки взаиморасчетов на основании данных бухгалтерского учета. Отчет по проданным изданиям представляется ПОКУПАТЕЛЕМ отдельно (см. пп. 2.2 и 2.3) с обязательной ссылкой на контракт. 

3.5. Базы данных после продажи испытательной партии (cм. п.3.1) по вариантам С1, С2, С3 предоставляются со скидкой 30% при условии обязательной предоплаты и представления сведений о Клиенте. При отсутствии этих данных Агентство оставляет за собой право снижать скидку до 20%. На базы данных варианта С4 или стоимостью от 8000 рублей скидка устанавливается в размере 20%. 

3.6. ПОКУПАТЕЛЬ может возвратить бракованные справочники только в течение 2 недель с момента отпуска товара с обязательным представлением возвратной накладной. Форма возвратной накладной аналогична накладной о продажах с указанием в наименовании "возвратная накладная за бракованную продукцию". Под браком (дефектом качества) понимаются нарушения требований инструкции ФУПС № 9, а также дефекты печати, нехватка страниц или вклеиваемых материалов.

Возврат нереализованных справочников осуществляется в течение 3 месяцев после получения заказов в надлежащем товарном виде, но не более 10% от объемов поставки за это время. Агентство оставляет за собой право не принимать в качестве возврата морально устаревшие справочники, справочники, не включенные в текущий прайс-лист, и оплачивать только 50% суммы их доставки.

Возврат баз данных или изменение первоначальных условий формирования баз данных может производиться при наличии объективных причин в течение 2 недель за вычетом стоимости работы по подготовке комплекта (25% от стоимости заказа) и при обязательном возврате сопроводительных документов. Базы данных на CD без ключа и pdf возврату не подлежат. 

3.7. Доставка ПОКУПАТЕЛЮ информационных продуктов может осуществляться: 

- самовывозом. Размер комиссионной скидки не снижается;

- по почте. Почтовые расходы за счет ПОКУПАТЕЛЯ;

- стоимость доставки до поезда или по г. Москве - 120 рублей;

- транспортные предприятия (ж/д и авто) за счет покупателя.

3.8. За привлечение клиентов к услугам АГЕНТСТВА вознаграждение ПОКУПАТЕЛЯ в соответствии с прейскурантами АГЕНТСТВА составляет: 

- за размещение рекламы в справочниках "БИЗНЕС-КАРТА". Выплачивается 30% от суммы привлеченной рекламы;

- за размещение и/или обновление информации о клиенте в БД и справочниках "БИЗНЕС-КАРТА". Выплачивается 30% от стоимости. Стоимость размещения информации в справочниках составляет 3500 рублей, стоимость обновления информации в справочниках - 1950 рублей с учетом НДС. Техническое задание на прозвон выдается информационным отделом АГЕНТСТВА (тел./факс (095) 742-80-13). При приеме информации АГЕНТСТВО осуществляет выборочную проверку представленных сведений. Если в 10% представленных сведений информация не достоверна, АГЕНТСТВО вправе не принимать к оплате такую информацию. 

- 100 руб. за 1 день распространения рекламных материалов клиента АГЕНТСТВА на региональных выставках и ярмарках;

- поиск клиентов на маркетинговые услуги АГЕНТСТВА. Выплачивается 5% от стоимости заказа. 

4. СРОК ДЕЙСТВИЯ КОНТРАКТА

4.1. Настоящий Контракт вступает в силу с момента его подписания. 

4.2. Срок действия Контракта до 31 декабря 2006 г. 

4.3. Во всем остальном, не предусмотренном настоящим Контрактом, стороны руководствуются нормами Гражданского кодекса Российской Федерации. Правовые споры решаются в Арбитражном суде Российской Федерации. 

4.4. Настоящий Контракт составлен в двух экземплярах, один из которых хранится в АГЕНТСТВЕ, другой - у ПОКУПАТЕЛЯ. 

5. ФОРС-МАЖОРНЫЕ ОБСТОЯТЕЛЬСТВА

5.1. Стороны освобождаются от ответственности за частичное или полное неисполнение обязательств по настоящему Контракту, если это неисполнение явилось следствием действия непреодолимой силы, таких как стихийные бедствия, а также акты или действия государственных органов или любых других обязательств, находящихся вне контроля сторон и возникших после заключения Контракта. 

6. ОСОБЫЕ УСЛОВИЯ

_________________________________________________________________

___________________________________________________________________

7. АДРЕСА И БУХГАЛТЕРСКИЕ РЕКВИЗИТЫ СТОРОН

ИСПОЛНИТЕЛЬ
ПОКУПАТЕЛЬ 

АДИ "БИЗНЕС-КАРТА" (ЗАО)

129329, Москва, Игарский пр., 2

Тел./факс: (495) 956-33-84 (многоканальный)

Е-mail: postmaster@biznes-karta.ru

WEB-сервер: www.biznes-karta.ru

ИНН  7716181985,  КПП 771601001 

ЗАО  АДИ  «БИЗНЕС-КАРТА»

Р/С  -  40702810738120107660  СБЕРБАНК РОССИИ

Г. МОСКВЫ  ЛЕФОРТОВСКОЕ  ОСБ  №6901/0393

БИК  -  044525225    К/С  -  30101810400000000225

ОКВЭД 22.11,  72.40,  22.22   ОГРН 1037739316713

ПОДПИСИ СТОРОН

Генеральный директор ________________ О.В. ЮФЕРЕВ  

ПРИЛОЖЕНИЕ N 1

Накладная на реализованные/возвращаемые информационные продукты "БИЗНЕС-КАРТА"

Номер накладной, по которой отпущен информационный продукт
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